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Lawvia digitale per crescere
grazie anche allanuvola
nasce 1l laboratorio del futuro

ILPROGETTO LANCIATO -
DAMICROSOFTITALIA
ANAPOLI, DOPO UN PRIMO
APPUNTAMENTO A TORINO,
CONSENTIRA AGLI STUDENTI
D’'INCONTRARE LEAZIENDE
EL’'UNIVERSITA APRE

UNA FINESTRA SULMERCATO

BiancaDe Fazio

Napoli
a sfida & sul territorio.
Con le piccole e medie
imprese che ne compongono
I'ossatura economica e soffro-
no per i cambiamenti dello
scenario economico sempre
pit1 globale. Un territorio dove
I'innovazione tecnologica &
pil spesso una buona inten-
zione che una realta a portata
~di mano. Nonostante gli sforzi
degli imprenditori, ma anche
di altri attori in campo, dalle
universitaalleCamerediCom-
mercio. Attori che adesso sal-
dano i loro intenti di generare
innovazione e metterla al ser-
~ viziodelle aziende— promuo-
vendo al contempo una cultu-
ra d'impresa aperta appunto
all’'innovazione — nel proget-
tolanciato da MicrosoftItaliae
presentato mercoledi scorso a
Napoli,dopoun primoappun-
tamento a Torino.

"Digitali per crescere — Un
piano perl’Italia” &il titolo del-
I'iniziativa, «con la quale vo-
gliamo creare centri di eccel-
lenza sul territorio in collabo-
razione con le Universita»
spiega Vieri Chiti, direttore
delladivisione Office di Micro-
soft Italia. Ed il colosso infor-
matico ha scelto, a Napoli, la
FedericoII.

«Il Led, acronimo per Labo-
ratorio di Esperienza Digitale,
sara ospite nelle nostre strut-
ture, ad Ingegneria — afferma
ilrettore dell’ateneo, Massimo
Marrelli — Gli studenti incon-
treranno le imprese, dunqueil
lorofuturo professionale. E ve-
dranno concretamente come

la cultura digitale permetta lo-
rodiimpararemeglioecomele
stesse tecnologie siano indi-
spensabili alle imprese per
crescere. Il progetto di Micro-
soft si inserisce a pieno nella
nostra politica di laboratori in
house, dovesisvolgonoal con-
tempolericercheuniversitarie
e quelle delle industrie o degli
altri centri di ricerca, facendo
dialogaretraloroiricercatorie
mettendo a disposizione di
tuttileinnovazioni prodottein
questilaboratoristessi. Chedi-
ventano ancheunasortadi‘di-
mostratori’».

«Dal nostro punto di vista—
quello dell'universita — il Led
si configura come una finestra
operativasutecnologiechepoi
i nostri studenti ritroveranno
sul mercato dellavoro. Questa
di Microsoft Italia & iniziativa
interessante, periragazzi, per-
che offre corsi di approfondi-
mento su tecnologie fornite
dai partner del colosso infor-
matico.

Ed aprendosi alle imprese

del territorio crea un circolo
virtuoso tra queste e gli stu-
denti e leinnovazioni tecnolo-
giche» aggiunge Giorgio Ven-
tre, docente di Sistemi di ela-
borazione delle informazioni
alla Federico II. Uno dei pro-
fessori di riferimento dell’ini-
ziativa, uno deidocenti appar-
tenente a quel gruppo di infor-
matici risultato tra i primi nel-
la valutazione nazionale sulla
ricerca condotta dall’Anvur.
Non a caso Microsoft & appro-
data qui.

«Daqui, dalleauleedailabo-
ratoridiquestauniversita, pas-
sano gli imprenditori e i pro-
fessionisti di domani—insiste
il docente — Farsi carico della
loro formazione e aprire i loro
orizzonti ajutandoli ad andare
oltre ilibri per cavalcare le op-
portunita offerte dalle nuove
tecnologie € un obiettivo prio-
ritario per la competitivita del
tessuto economico locale».

Il laboratorio, una struttura

permanente, diventera dun-
que «un canale di comunica-
zione sul territorio» spiega an-
cora Chiti. Personal computer,
notebook, dispositivi mobili,
tablet e smartphone forniti dai
partner tecnologici di Micro-
soft a disposizione di studenti
e imprese. Che qui potranno
sperimentare 'uso di tecnolo-
gie «volte tral’altro a migliora-

_re la loro competitivita». La

competitivita degli studenti,
unavoltalaureati, e quella del-
le imprese, nel mercato globa-
le. «Il nostro progetto — ag-
giunge Chiti — punta ad in-
contrare un milione di azien-
de. Un obiettivo importante.
Almeno 300 mila solo nel pri-
moannodiquesto ‘Digitaliper
crescere’. Unasfidaimportan-
te, entusiasmante. E la Cam-
pania, come la Puglia, deve
avere un ruolo importante».
Alle aziende vengono offerti
corsi di formazione su temati-
che tecnologiche perla gestio-
ne del proprio business. «In
particolare — precisa Chiti —
si punta alle tecnologie legate
ai servizi offerti online, ovvero
il Cloud computing. Perché e
di qui che passa la svolta che
consentiraalle piccole emedie
imprese di accedere a tecnolo-
gie fino a ieri appannaggio
esclusivo, perquestionidipor-
tafoglio, delle grandi aziende».
Senza dover affrontare ingenti
investimenti iniziali per dotar-
si di infrastrutture, senza do-
versipreoccupare dellamanu-
tenzionedellestesse, senzaac-

collarsiil costo deicontinuiag-
giornamenti del software, tra-
mitele tecnologie cloud anche
le imprese medie e piccole po-
tranno migliorare la propria
capacita operativa. Eil proprio
business: secondo alcuni dati
diffusi da Microsoft le aziende
che investono sul digitale ve-
dono crescere i propri ricavi
del 13 per cento. E sempre pil1
spesso si orientano verso il
Cloud computing. i
Microsoft ne sintetizza i be-

nefici in termini di costi, pro-
duttivitaegestione.Icostisiri-
duconograziealfattocheiser-
vizi Cloud vengono «pagati a

consumo e cio significa tra-
sformareicostifissiincostiva-
riabili, inrelazione anecessita
specifiche». La produttivita fa
leva sul fatto che «i servizi
Cloud sono accessibili da dif-
ferenti dispositivi e punti di
accesso, e cid consente agli
utenti di essere sempre con-
nessi». La gestione, infine: «I

servizi Cloud sono gestiti, ag- -

giornati e migratidirettamen-
te dal fornitore del servizio e
cio riduce drasticamente

‘tempierisorseoltread assicu-

rare la massima affidabilita
delle applicazioni».
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